
人间烟火一起牛！
牛栏山跨界阿里生态，开辟餐酒融合发展新路径

l 品牌名称：牛栏山

l 所属行业：白酒行业

l 执行时间：2024.04-11

l 参选类别：跨媒体整合类



项目资料

案例缩略图
（请按此大小粘贴）



营销背景

“到店” “到家” “到心”
榜单内容种草主阵地真实数据构建权威榜单 特色餐厅外卖场景渗透

Ø 人间烟火气，最抚凡人心！烟火美味火热全国，牛栏山作为民酒典范，想民之所想，联合阿里生态开启战略合作！携手高德、
饿了么、优酷打造权威美食榜单“金标牛烟火气餐厅榜”，以阿里大数据寻味烟火人间，以榜单为赋能餐饮终端，构建了
“导航到店、外卖到家、宣传到心”的营销模式。榜单第一季活动走过七座城市，赋能数千商家，品牌曝光超十亿。

Ø 为进一步夯实榜单影响力，强化牛栏山民酒定位，牛栏山与阿里生态全面开启第二季合作！第二季延续核心策略，进一步加
深与阿里各生态的合作深度，在运营、内容、宣推等维度全面升级，让消费者用的放心、用的舒心，为商家带来更多曝光与
流量，赋能生意，同时带动地方文旅，形成多方合力，持续扩大榜单影响力！



营销目标

• 1、借势榜单IP，夯实品牌影响力：如何借势榜单营销推动金标牛新品心智占领。

1. 全面赋能餐饮渠道，助力销售：带动推动全国核心大区牛栏山的渠道渗透力。



策略与创意

牛栏山x阿里生态
阿里生态协同发力，助力牛栏山“金标牛烟火气餐厅榜”全面破圈

榜单运营
高德大数据赋能 + 战略运营

榜单公信力/影响力升级

内容种草
优酷《抖包袱大会》深度合作

榜单影响力/好感度升级

联合宣发
阿里宣发矩阵，影响力破圈

榜单影响力/话题度升级

“到家”
特色餐厅外卖场景渗透

“到心”
烟火气榜单内容种草阵地

“到店”
真实数据构建权威榜单

-聚焦“到店、到家、到心”的核心策略，持续完善榜单运营机制-

-重点围绕“运营、种草、宣发”升级，不断扩大榜单影响范围，构建正向循环-

榜单共创｜站内运营｜用户互动 模式升级｜艺人升级｜宣发升级 深度联动｜用户卷入｜终端赋能



执行过程/媒体表现

榜单运营升级
高德+饿了么：运营资源投入加磅，优化榜单路径、加大流量引入

• 大众日常消费餐厅
• 人均价格50-100元
• 19-22点出行时间加权

价 格 亲 民

高 德 数 据  真 实 抓 取 优 质 餐 厅 筛 选

真 实 之 选 • 真实出行数据计算选榜
• 店铺每日出行人次计算
• 专程前往/回头客水平等特色维度统计

地 方 特 色 • 坚持中餐原则
• 甄选当地最具特色餐厅种类，

打造中国人自己的烟火气餐厅
榜

1、榜单树权威：真实数据、口碑之选 2、榜单塑心智：上高德、到牛店、喝牛酒

“到家”
新零售渠道联动扩散

“到店”
全链路覆盖全场景触达



执行过程/媒体表现

榜单运营升级
高德+饿了么：运营资源投入加磅，优化榜单路径、加大流量引入

地图首页图文蓝条 定向3公里-导航结束banner

• 核心资源投放周期延长2周
• 新增资源覆盖更多使用场景

• 关键词搜索链路优化，100%触达
• 榜单页开设分级筛选，用户选择更便利

搜索联想词直达 榜单分级功能标签 城市创意素材开屏

• 青岛、沈阳、苏州站使用城市特
色视觉创意，城市用户心智连接

高德运营投入升级 用户体验升级 双端视觉创意升级

技术赋能 榜单曝光率提升32%

传播互动升级

H5封面示意图

• 联动高德打造榜单H5，记录
城市轨迹&上榜餐厅，促进传播



执行过程/媒体表现

节目内容升级
优酷：冠名《抖包袱大会》，共创探店模式全面赋能品牌宣推

德云社顶流演员孟鹤堂、烧饼、张鹤伦
以飞行嘉宾身份加盟，看点&话题升级

艺人升级 人气联动
德云人气担当齐聚3、模式升级 实地种草

节目从棚拍到户外1、 场景升级 餐酒融合
节目组探店榜单餐厅2、

将相声这一来自民间街头的艺术，回到民间百姓生
活，联动十大榜单城市，实现美食+生活+文旅的
深度结合，让节目更好看更好听

节目本季打破棚拍场景单一/美食无场景限
制，开启户外探店之旅，深入联动榜单城
市 探店模式打造节目与烟火美食专属的链接场景

让榜单、烟火气和金标牛产品
成为节目/相声创作不可分割的部分

创新户外探店模式，德云男团去到榜单城
市
探索上榜美食店铺，品尝烟火美味说相声 节目内，艺人实地探访榜单入围餐厅，到金标牛店，

品金标牛酒，全面种草；节目外，参与品牌线下快
闪活动，打造金标牛爆点大事件

深度绑定德云社高人气艺人，种草榜单餐
厅充分激发粉丝势能，实现榜单/餐饮引流



执行过程/媒体表现

节目内容升级
节目热度席卷全网，《抖包袱大会2》热度飙升

7.58亿+
第二季节目专辑曝光人次 

综艺TOP榜搞笑榜TOP4

站内热度登榜各大榜单

综艺TOP榜新热榜TOP9

男性爱看榜排名TOP2

全网排行榜热搜榜排名TOP8

喜剧综艺热度榜TOP1

站外热搜持续收割注意力

微博斩获热搜28个 短视频热搜27个

4.9亿+
抖音官方账号总播放量

6.3亿+
微博节目主话题阅读量



执行过程/媒体表现

合作宣发升级
借势节目模式调整，深度联动城市文旅，发挥地方媒体的矩阵优势

1、借势地域文化特征
打造高共情话题

#山东丈母娘选女婿标准#、#山东女婿好city#话
题，最终登上微博济南+青岛同城TOP3及

微博济南+青岛同城TOP6；

2、联动地方文旅矩阵
共塑热点赋能文化传播 3、

哈尔滨日报 冰城 哈尔滨新闻网 新晚报

在节目录制过程中，与地方文旅联动实时发布相关
稿件，塑造城市品牌形象，扩散节目内容及立意，

精准刺激消费群体。

借势时下热点及话题人物 
充分链接节目内容

方向一：紧抓热点捆绑艺人嘉宾热度话题
#有综艺解释王一博是广东人了#话题登微博

文娱榜TOP16、微博主榜实时上升热点
方向二：巧借巴黎奥运会承接全民奥运热点



执行过程/媒体表现

合作宣发升级
聚焦节目艺人粉丝及地方KOL势能，快速扩大节目及品牌影响力

4、整合节目艺人粉丝
花式整活触达全网 5、多类型当地KOL联动

种草金标牛店

长沙/福州/合肥三地，累计18位KOL参与打卡，
助力打破圈层认知度，总曝光量破195万

端午开启微博直播 最大化扩散节目信息；累计观看人数达18.3w+；
提炼#德云社群像的神经#话题点，登上微博主榜实时上升热点，微博文娱榜实
时上升热点



执行过程/媒体表现

合作宣发升级
线下活动：超级打卡规模化复制，烟火气限定小酒馆打造全城热点

76万+
长沙&福州&合肥
打卡人流量覆盖

2000万
三地城市整体触达人次超

1.5亿+
#跟着金标牛寻味人间烟火气#

话题阅读量突破

IP护航
综艺IP+超级打卡持续落地

场景还原 丰富互动
授权保障打卡基础热度

品 购玩
借势地标热度+多渠道宣传

网罗牛酒目标年轻TA/消费者
亲临品鉴牛栏山老字号魅力和美酒

趣味打卡+惊喜好礼持续加码
引发消费者留存互动

转化美食/美酒消费者为品牌粉丝

经销商深度联动
讲解牛酒文化 种草牛酒产品
线下销售+留资借势促转化



执行过程/媒体表现

合作宣发升级
线下活动：超级打卡规模化复制，烟火气限定小酒馆打造全城热点

超级地标 城市文化深度联动

超级惊喜 玩法升级营销出圈
场景还原氛围点满，节目艺人、KOL纷纷打卡“食味生香”

长沙-福州-合肥，相声、酒文化与城市文旅有机融合

品牌创意装置打造，金标牛送出美味攻略品牌福利

超级联动 商家消费者强绑定

超级曝光 硬核资源声量鼎沸

三城餐厅联动打call，霸王餐、优惠券花式玩法反哺线下

新闻晚报+网站发稿点赞，优质社群定向扩散，本地人群圈层覆盖

线上优酷硬广资源位+线下户外广告大屏，站内站外一网打尽



执行过程/媒体表现

合作宣发升级
线下活动：户外大屏+核心梯媒席卷全国 全方位渗透 精准赋能

北京地铁屏蔽门LED 城市小风景商场商场室内LED（全国30个城市）

广州地铁LED 全璟数玻商场（全国22个城市） 丰巢快递柜LCD屏（全国20000块屏）

户外大屏｜出行/娱乐/生活等多场景 梯媒投放｜出行/娱乐/生活等多场景

投放城市：长沙、武汉、青岛、等第二榜单九城市

广告覆盖人数（单位-人次）：1900万+ 广告曝光频次（单位-频次）：2亿+ 



营销效果与市场反馈

1. 高德-导航到店

聚焦牛栏山第二季合作的核心城市，海量数据碰撞，筛选出绝对真实、绝对口碑、绝对地道的

烟火气餐厅。高德同步开启“牛栏山请客”活动，“到金标牛店、喝金标牛酒”火热出圈 

2. 饿了么-外卖到家

饿了么新零售场定制“金标牛烟火气餐厅榜”主题会场，联动当地上榜餐厅，即白酒外卖超市，

将金标牛酒和来自榜单的烟火味道送上百姓餐桌

3. 优酷-宣传到心

冠名最具烟火气相声综艺《抖包袱大会》，德云男团开启榜单餐厅探店之旅。同时，“人间烟

火小酒馆”限定快闪&榜单入围餐厅颁奖礼落地核心城市，深度赋能B端餐饮商家，触达C端消

费者，实现品牌声量持续破圈

案例分析



营销效果与市场反馈

“1年，9城，近20亿曝光”+ “美食+美酒+文旅”加持下 
牛栏山x阿里生态超级IP“金标牛烟火气餐厅榜”在全国形成规模效应

19亿+
全网曝光量超

10亿+
相关话题阅读量

70%+
榜单推荐经销商占比

200家+
主流媒体报道

2.39亿+
户外媒体曝光频次

超级曝光
阿里生态亿级流量+多渠道多平
台矩阵，最大化IP效应渗透心智

出圈效应
“美食+美酒+文旅”全面拓展
全国金标牛餐饮终端销售渠道

价值资产
可持续可复制的IP内容资产

打造最具大众影响力的“金标牛”

渠道赋能
入榜餐厅流量倾斜

助力销售侧加深渠道渗透力


