
机械革命×京东× B站加热内容投放，流量种草双效协同

⚫ 品牌名称：机械革命

⚫ 所属行业：电脑行业

⚫ 执行时间：2025.10.9-11.13

⚫ 参选类别：视频内容营销类



项目资料

案例视频
直 接 点 击 链 接 观 看 视 频 ， 或 复 制 链 接 到 新 浏 览 器 页 面 查 看

https://j7y2rftk61.feishu.cn/wiki/FMY3w79QoitaqWkt0xNcihjZnyc?from=from_copylink 

https://j7y2rftk61.feishu.cn/wiki/FMY3w79QoitaqWkt0xNcihjZnyc?from=from_copylink
https://j7y2rftk61.feishu.cn/wiki/FMY3w79QoitaqWkt0xNcihjZnyc?from=from_copylink


营销背景

环境变了 品牌“赢”变

• 机械革命作为深耕高性能计算设
备领域的品牌，依托制造供应链
模式与互联网服务优势，快速实
现前沿技术迭代与产品落地，凭
借高性价比在游戏本市场积累了
初始用户基础，收获“万元内最
强”“传奇耐卖王”等用户口碑。

• 2025年底完成品牌焕新并发布
“机械革命，耀你精彩”愿景后，
推动品牌形象从“高性价比硬件
提供商”向“高品质电竞伙伴”
升级，高端游戏本的增量突破成
为品牌升级的核心抓手之一。

• 中国作为全球最大的游戏本市场，
占据35%的全球份额，2025年
第二季度消费级游戏笔记本出货
量增长24.3%，其中8000-
12000元中高端机型占比超52%，
12000元以上占比超30%，高端
化成为行业核心发展趋势。

• 游戏本市场呈现“头部集中、长
尾分散”的格局，品牌则面临
“上有头部品牌挤压，下有新兴
品牌分流”的竞争困境，差异化
竞争与品牌升级成为生存关键。



营销目标

      随着线上电商渠道趋于成熟，站内流量红利逐渐见顶，头部品牌长期占据站内核心曝光资源，品

牌获取流量的成本持续攀升。与此同时，Z世代成为核心消费群体，其消费决策更依赖内容种草，短

视频、直播、数码测评、电竞社群等站外渠道成为用户了解产品、建立信任的核心场景，品牌竞争

从“产品参数比拼”延伸至“内容种草比拼”，需要通过站外精准触达目标客群，成为高端游戏本

实现增量突破的关键。

核心硬件技术的突破推动游戏本性能边界不断提升，游戏本的应用场景从单一游戏娱乐向“娱乐

+创作+AI推理”多维度延伸，适配AIGC本地渲染、直播推流等新兴需求，需要进一步扩大目标用户

群体，也推动高端机型向全能化升级。
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营销渠道变革，站外种草成为增量核心

技术迭代驱动产品升级，营销场景边界持续拓宽



策略与创意

机械革命x京东x B站 爆款的最后一公里
创新性优质评测视频（京东超级评测）+契合品牌人群传播渠道（B站加热投流）+精准人群触达

“内容种草—消费转化”闭环 “长尾测评+集中转化” 矩阵 “京东用户真实评价” 共鸣

• B站科技区UP主以硬核测评著称，
其内容往往包含拆机、跑分、温
度曲线等专业维度分析，能够有
效影响Z世代在高单价产品上的
决策过程。

• 京东推出的“京火计划”是其与
B站深度合作的关键载体。该计
划通过整合B站的内容数据和京
东的电商数据，建立起可衡量、
可优化的种草效果评估体系。

• 专业性恰恰成为了品牌与UP主
之间的连接点。机械革命作为一
个成立仅10年的品牌，而是专
注于产品创新与性能优化 ，自
然能赢得专业评测者的认可。

• 打消疑虑才是转化关键。传统短
视频带货重在前端流量，但B站
的专业测评则更像是决策链条上
的“最后一公里”，为用户提供
了理性决策的支撑，化解用户的
决策焦虑。

• 传统测评视频内容选择的品牌主
观提供的“商品卖点”，难和消
费者共鸣，机械革命的测评视频，
都是源于京东的真实用户反馈，
选择最贴合用户消费动机的商品
卖点，实现 “内容的有效输出”。

    



执行过程 /媒体表现

投流保障 >>> 

B 站热销商品推荐服务

依托 B 站全域热销商

品数据、用户浏览行

为特征及主动搜索偏

好分析，精准筛选并

推送高潜力商品资源

库，助力高效触达目

标客群

全周期冷启动流量扶持方案

扶持超强 1:1 流量配比

扶持策略

广告漏斗召回＆粗排绿

通保送，全面保障新用

户冷启动阶段的流量获

取能力与投放效果

 

订单ea大模型成本 优化保障

基于 B 站效果营销大

盘数据模型，对账户

进行智能优化与投放

预估，持续夯实成本

控制体系，确保投放

成本的稳定性

专业运营效果 优化支持 

优化支持- 由资深运

营团队提供全流程专

业指导，实时监控数

据波动，动态输出优

化建议，全方位保障

投放过程的稳定性与

效果最大化

跑量组合拳
冷启动期通过【测试期降低ROI考核+广告竞价漏斗保送+模型校准】快速起量
2阶段投入【出价测试+优质稿件供给测试】优化订单及ROI
最后利用【多基建+平台超强补贴】放大跑量能力

媒体【OCPX能力+订单直接出价】能力保障跑量成本，运营数据盯盘+投放全链路优
化实现成本逐步降低，量效更加稳定

成本保障线



营销效果与市场反馈

机械革命高客单品，进站转化率超30%

机械革命*白盒稿件在B站内，达到800w曝光量级

投流带来稿件互动量 超2w+

CPM

1X.8

进站转化率

3X%

CTR

1%+
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